Jupiter Software osjecke
tvrtke Spin informatica
povezuje sve radne cje-
line u jedinstven sustav
koji omogucuje poslova-
nje bez prostornih i vre-
menskih ogranicenja. Za
svaku se tvrtku sastavlja
posebno softversko rje-
Senje prilagodeno njezi-
nim potrebama

Osjecka Spin informatica
d.o.0. vlastitim informatic-
kim sustavom Jupiter Sof-
tware veé sedam godina pri-
donosi razvoju hrvatskoga
gospodarstva ubrzavaju-

¢i i paboljgavajudi rad tvrt-
ki. Trenutacno ima 83 kli-
jenta diljem Hrvatske, medu
kojima je 116 s liste 500 naj-
vecih hrvatskih drustava, a

Odbili Madare

"Prije nekolike godina nje-
macki vlasnici zagrebacke
Ireks arome imali su dvi-
je ponude za kupniju sof-
tvera, hrvatsku i njemac-
ku. Uprava iz Zagreba od-
lucila se za softver Spin
informatice. Na proslogo-
disnjem sastanku grupe
Ireks aroma dobila je pri-

~ znanije za najbolji infor-
macijski sustav medu 15
tvrtki u grupi. Nakon toga
je madarski lreks pozelio
isto rjedenje, ali kako Ju-
piter Software jos nije lo-
kaliziran za njihovo trii-
£te, morali smo ih odbiti",
kaze direktor Matejasic.
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Povezali smo svih osam podru7mca idvije maloprodaje

Upravo zavrSavamo uvode-
nje Jupiter Softwarea ivec
uocavamo njegove predno-
sti, kaze direktorica tvrtke
Velekem koja u svom po-
slovanju koristi softverska
riesenja Spin informatice.
U nasih osam podruznica

i dvije maloprodaje uvodi-
li smo ga otprilike Sest mje-
seci i danas ga koristimo na
stotinjak racunala na de-

te tvrtke uposljavaju goto-
vo 10.000 ljudi i vode po-
slovanje na vise od 1600 ra-
cunala.

"Nasi su klijenti ponajpri-
je tvrtke koja se bave trgovi-
nom, kemijskom i prehram-
beno industrijom te sustavi
u poljoprivredi. Radimo i s
usluznim drustvima, od ko-
munalnih i financijskih do
onih koja nude intelektual-
ne usluge. Projektiramo i po-
stavljamo informacijske su-
stave po nacelu ‘kljuc u ruke'
te poucavamo ljude kako ih
koristiti", objasnjava Ivan
Matejasi¢, direktor Spin in-
formatice.

Individualna rjesenja
Spin informatica svojim pro-
gramskim rjeSenjima po-
vezuju sve radne cjeline u
jedinstveni sustav koji omo-
gucuje poslovanje bez pro-
stornih i vremenskih ogra-
nic¢enja. Primjerice, kada
uprava tvrtke odluci promi-
jeniti cijenu nekog proizvoda
ili usluge, to se edmah zna u
svim poslovnicama koje su
sa sredisnjim serverom po-
vezane virtualnim privatnim
mrezama (VPN). Isto tako,
za sve promjene u poslovni-
cama odmah zna uprava.
"Nemate nista od toga ako u
veljaci doznate za poslovni
gubitak nastao prosle godi-
ne. Morate imati podatke iz
tekuceg mjeseca kako biste
znali kako poslujete i kako
biste mogli pravodobno rea-
girati", istice Matejasié.
Jupiter Software ima stan-
dardizirane postupke koje je

set lokacija diljem Hrvatske.
Jos se prilagodavamo no-
vom nacinu rada, sto je sta-
rijim djelatnicima proble-
mati¢no, no menadzment je
iznimno zadovoljan jer ima-
mo sve relevantne podat-
ke o poslovanju u realnom
vremenu.

Napokon smo medusobno
povezali sve nase podruz-
nice i one sada razmjenjuju

odredila uprava tvrtke i nji-
hova provedba ne ovisi o
ljudskom faktoru. Tako se
poslovni procesi odvijaju na
isti nacin na bilo kojem loka-
litetu, a tvrtka snizava tros-
kove i lak3e uvodi nove ljude
U posao.

"Klijente, proizvodace,
kupce i trgovacke lance po-
vezujemo informacijskim su-
stavima u B2B procesima.
Primjerice otpremnice jed-
nog postaju primke drugog,
¢ime obje tvrtke smanju-
ju rutinski rad, Stede vrijeme
i smanjuju moguénost po-
greske. Za svaku tvrtku sla-
Zemo posebno rjesenje jer
svaki klijent ima svoje po-
slovne tajne i nacin ostvari-
vanja konkurentske predno-
sti. Stoga svaki nas projekt
uklju¢uje razvoj novih pro-
gramskih modula kako bi se
oc¢uvala individualna rjeSenja

IVAN MATIJASIC, direktor Spin informatice

robu prema potrebama tr-
zista, odmah saljemo rad-
nike tamo gdje su potreb-
ni, imamo azurne podatke o
tome tko je kakav komitent,
kakvu ima realizaciju. Pri-
je je sve to islo puno spori-
je, svaka je podruznica slala
podatke o poslovanju u sre-
disnji ured na obradu, pasu
nam trebala dva do tri tjed-
na da ih ujedinimo. Sada

klijenta, a implementacija
traje od Sest do 12 mjeseci.
Svaka promjena iz okruze-
nja ili u tvrtki zahtijeva prila-
godbu programa, da ne go-
vorim o razvoju racunalne
tehnologije, pa sustav ne-
prestano mora pratiti novo-
nastale uvjete”, objasnjava
Matejasic.

Skupi malim tvrtkama
lako nije skup kao neka in-
ternacionalna rjesenja, Ju-
piter Software nije lako do-
stupan manjim tvrtkama, pa
one poslovanje mogu kon-
trolirati i skromnijom teh-
nologijom. Za srednje ve-
lika drustva licencija stoji
150.000 kuna, stotinjak ti-
suca su ostale usluge, a to-
liko je i hardver. Odrzavanje
softvera godisnje stoji izme-
du 10 i 20 posto vrijednosti
licencije.

to imamo odmah i menad-
zment moze odmah dono-
siti odluke.

Studija koju smo izradi-

li 2005. pokazala je daje u
tom programu najbolji od-
nos cijene i kvalitete. Ne
mogu jos redi koliko ¢e nam
se to ulaganje financijski
isplatiti, jer softver i hardver
stajali su nas gotovo dva
milijuna kuna, ali znam da
¢e nam olaksati razvoj i osi-
gurati opstanak na trzistu,
&to bi nam bez takva pro-
grama bilo tesko zamislivo.
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Spin informatica
Osnivaci tvrtke Spin infor-
matica lvan Matejasic, Dag
Stojovié, Zvonimir Mut-
njakovic | Nenad Bestvina -
- sudjeluju u realizaciji svih -
projekata tvrtke, koja zapo-
Sljava 34 stru¢njaka, od ko-
jih12 radi narazvoju pro-
izvoda, a dvadeset na pri-
mjeni softvera i podrsci ko-
risnika.
Do 2010, plamraju rast
broja uposlenih na vise od
pedeset, iskljucivonara-
Zvoju i primjeni softvera,
Godisnje Jupiter Softwa-
re zabiliezi 10 do 15 novih
 Klijenata. Raspolaze 1SO
9001:2000 normom za
procese dizajna i razvoja
softvera, implementacije T
projekata, odrzavanja i po-
drske te IT obrazovanja.

U Hrvatskoj posluje dese-
tak proizvodaca softvera, s
vise od 30 zaposlenih, i to u
Zagrebu, Varazdinu, Istari,
Kvarneru, Splitu i Dubrovni-
ku. Na hrvatskom su trzistu i
inozemne tvrtke koje pokri-
vaju "hrvatski top 50", poput
Podravke, Ine, Plive i dru-
gih, te neka podrucja drzav-
ne uprave. Njihovi su pro-
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grami tehnoloski vrlo sli¢ni
domacima, ali nekoliko puta
skuplji i dulje se postavljaju.
Mo, imaju medunarodne re-
ference, pa se velike tvrtke
obi¢no odlucuju za provjere-
ne modele.

Spin informatica ponosna
je na suradnju s Koestlinom,
Zitom, Glasom Slavonije,

Unikom, Konikom, Gerokom,
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VoIP?!

zovite vise

bez dodatne opreme
potpuna kontrola troskova

jednostavo

www.voicecom.hr
provjerite nase prepaid cijene

VoiceCom d.o.o0., Zagreb
01/3760-123, fax: 01/3764-898, mfo@voncecom hr

kvalitetno

Velekom, Stipic Interartom,
Rijekametalima, PZ Osati-
nom, Gelijem, Osimpexom,
Poljopreradom, Dicentrom,
Istarskim ljekarnama, Bije-

lic companyjem, Bio-vegom,

Novokommercom, Slavon-
skom bankom, Klinickom
bolnicom...
Goran Flauder
prilozi@business.hr
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Vi mozete i ni

povoljno

Jupiter Software

0d 1997. softver razvi-

ja sedmoclani tim na Mi-
crosoft Windows platfor-
mii MS SQL bazi podata-
ka, u sto su do prve instala-
cije ulozili 3,5 milijuna ku-
na. Primjenjuje se od 2000.
i danas ima vise od 800
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ze!

potraéite nas na bankomatima

funkcionalnih cjelina koje
pokrivaju od Bl, ERP, CRM
do MRP i PM modula. Pr-
vi klijenti bili su osjecko Zi-
to i Bijelic Co. Danas goto-
vo sve tvrtke koje su uve-
le taj sustav biljeze znatan
rast poslovanja.

Zagrebacke banke




